
Campagne de porte-À-porte autour du
projet de parc éolien de Quillien
(commune de Plumieux, 22)
9 et 10 mai 2019

Merci de noter que toute diffusion des résultats de la présente
enquête doit être accompagnée de la mention suivante :

« eXplain x Engie Green – Campagne de porte-à-porte autour
du projet de parc éolien de Quillien – 9 et 10 mai 2019 »



Informations importantes à retenir sur la campagne :
o La moitié des riverains de Plumieux connaît le projet : leur avis s’est forgé en connaissance de cause. Les riverains sont moins favorables à l’énergie éolienne qu’à

l’accoutumée : 23 % d’entre eux y sont défavorables et 21 % d’entre eux ne se prononcent pas au cours de la conversation. Ce contexte laisse présager un faible
niveau d’acceptabilité de l’éolien sur la commune. Suivant cette tendance, les riverains de Plumieux sont près de 50 % à être défavorables au projet de Quillien. Ils
considèrent qu’il y a trop de machines, qu’elles sont trop proches et trop bruyantes. Ils ne comprennent pas en voir si peu dans d’autres régions et autant chez eux.
Cette position s’explique en partie par le « NIMBY » (Not In My Backyard), phénomène qui joue à plein chez certaines tranches d’âge, notamment les 60-74 ans.
Les riverains favorables ou neutres ou indifférents se sentent moins concernés par le projet. Face à une opposition vive et qui occupe l’espace public, ils sont peu à
se prononcer. On retrouve un écart générationnel assez classique : même si peu de jeunes Plumetais ont été rencontrés, aucun ne s’est déclaré défavorable au
projet. Il s’agit également de la tranche d’âge la plus favorable à l’énergie éolienne en général.

o La multiplication des projets éoliens dans la commune provoque une mauvaise identification d’Engie Green par les riverains. Seuls 36 riverains savent que le projet
de Quillien est celui d’Engie Green. Ce projet est plutôt connu des riverains. Pour autant, il y a confusion entre les différents projets sur les communes. La
communication effectuée par les opposants est celle qui permet le mieux de diffuser que le projet est celui d’Engie Green, ce qui joue en la défaveur d’Engie Green
et peut être un facteur aggravant de l’opposition importante sur l’énergie éolienne et le projet, en plus des sujets esthétiques et de saturation paysagère.
L’association la plus évoquée est La Plumauvent, connue par 24 % des riverains.

o Les riverains de Plumieux abordent en premier lieu les sujets « Paysage – négatif » et « Autres projets éoliens sur le territoire – négatif ». Lorsqu’on détaille les
sujets évoqués des riverains défavorables au projet, ils le sont pour les mêmes raisons. Ils considèrent que les éoliennes « défigurent le paysage ». Ils sont nombreux
à penser qu’il y en a trop à Plumieux, et cela crée un sentiment d’encerclement chez ces riverains. Ces sujets ont donc bien pénétré l’ensemble de la population,
déjà conquise de près de moitié par les riverains défavorables. Les conversations menées avec les Plumetais confirment le sentiment d’un climat plutôt tendu ainsi
que d’une acceptabilité quasiment inexistante sur la commune. De leur côté, les riverains favorables au projet évoquent presque tous la transition énergétique, de
façon positive lors de la conversation (24 personnes). Dans ce sens, l’énergie nucléaire est abordée négativement. Les riverains favorables au projet le sont donc
pour des raisons pragmatiques. Ils critiquent aussi les opposants au projet : « Ici, dès qu’on veut changer quelque chose, ils sont contre ». Les riverains neutres ou
indifférents ne semblent quant à eux pas concernés par le sujet, mais abordent dans quelques cas la transition énergétique.

En quelques mots, ce qu’il faut retenir de 
l’enquête
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Méthodologie – Le porte-à-porte comme
technique de sondage

Des taux de réponse élevés

Une couverture territoriale
appropriée

• En territoire rural, l’ensemble de la commune et de quelques hameaux alentours (Blaye, Gastry, La
Folie, Le Bolay) est couvert

• En territoire urbain et pour une enquête régionale ou nationale, un échantillon représentatif est
constitué

Absence de biais de
sélection

• L’ensemble de la commune et de quelques hameaux alentours (Blaye, Gastry, La Folie, Le Bolay) est
inclus dans la base de sondage et est couverte dans son ensemble ou via un éventuel échantillonnage

• Les réponses relèvent du hasard (présence ou non du riverain dans son logement) ; le répondant n’est
pas sélectionné en fonction de critères prédéfinis

• Territoire rural : 35 % (14 564 conversations sur 41 827 portes frappées en 42 campagnes de porte-
à-porte)

• Territoire urbain : 21 % (5 686 conversations sur 26 725 portes frappées en 13 campagnes de porte-
à-porte)
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Méthodologie – déroulé d’une conversation
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Apporter de 
l’information

Les ambassadeurs se présentent au
nom du porteur de projet et
informent les riverains selon un script
établi.
Sont diffusés :
o Lecontexteduprojet

o Lesprincipalescaractéristiquesduprojet

o Lesprochaineséchéancesduprojet

o Lesaspectsspécifiquesduprojet

Répondre aux 
questions

Les ambassadeurs répondent aux
questions des riverains après la
présentation du projet selon les
éléments de langage établis. Ils
prennent les coordonnées des
riverains à qui ils ne sont pas en
mesure de répondre.
Ils posent des questions pour animer
la conversation et comprendre le
niveau d’information du riverain.

Qualifier la 
perception

Une fois la conversation terminée, un 
compte-rendu de la conversation est 
édité par l’ambassadeur. 
Sont répertoriés : 
o Laconnaissanceduprojetparleriverain

o L’opinionduriverainsurdifférentsaspects

o Lessujetsévoquésaucoursdelaconversation

o Les réponses aux questions spécifiques définies
encadrage



Méthodologie – Définitions des différentes
catégories de perception
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Catégorie Définition Exemples de verbatims

Favorable Le riverain parle en des termes positifs du projet ou du sujet « Oui, je suis le projet depuis ses débuts, c’est super »

Défavorable Le riverain parle en des termes négatifs du projet ou du sujet

« Vous savez que c’est pas la solution votre projet ? En plus, c’est affreux comme 
pas possible ! »

« Evidemment, quand il s’agit de faire de l’argent, il y a du monde pour se bousculer 
au portillon. Je suis contre ! »

Neutre ou indifférent
Le riverain parle du sujet en évoquant ses avantages et 

inconvénients, sans trancher et sans s’y opposer et/ou il 
n’est pas du tout intéressé par le projet

« Dans ce projet, il y a du bon et du mauvais… »
« Je ne suis pas nécessairement le plus grand soutien, mais c’est le sens du progrès, 

je ne m’y oppose pas »
« Que vous le fassiez ou pas, je n’en ai rien à faire ! »

Ne se prononce pas Le riverain refuse de donner un indice sur son opinion
« Les gens me connaissent ici, je préfère ne pas vous dire ce que j’en pense »

« Honnêtement, je n’ai jamais eu l’occasion de réfléchir à la question »

Non-identifié Le riverain est incohérent, ne permettant pas à 
l’ambassadeur de qualifier son opinion « Le vent c'est comme le pétrole, si on l'exploite trop, il n'y en aura plus »



Méthodologie – Les objectifs de la
campagne

Obtenir une base de 
contacts locaux 

Recueillir les sujets 
évoqués et centres 

d’intérêt des 
riverains sur le projet

Engager une 
démarche de 

concertation auprès 
des riverains

Objectiver l’opinion 
des riverains de 
Plumieux sur le 

projet
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• Aire d’étude : périmètre de Plumieux et ses
alentours

o 498 portes ont été frappées à Plumieux comprenant 
notamment les hameaux Quillien, La Ville au Cerne et 
Saint-Leau

o 34 portes ont été frappées dans les hameaux du 
Cambout (Blaye, Gastry, La Folie) et des Forges (Le 
Bolay)
Ø 100 % du périmètre est couvert

• Méthode d’échantillonnage : l’échantillon est
composé de façon aléatoire par les riverains étant
chez eux et acceptant la conversation
o 245 portes ouvertes – taux d’ouverture de 46 %
o 203 personnes ont accepté d’engager la conversation sur le 

pas de leur porte – taux de conversation de 83 %
o 20 personnes ont validé leur inscription par mail après la 

conversation – taux de contact de 10 %

Méthodologie – Constitution de
l’échantillon

eXpla in x  Eng ie Green – Campagne  de  porte-à-porte  sur  le  pro jet  de  parc  éo l ien  de  Qui l l ien – 9 et  10  ma i  2019



AnnexesRésultats de la 
campagne

Méthodologie



Résultats de l’enquête
Les riverains de Plumieux connaissent bien le projet de Quillien mais peuvent parfois le confondre avec d’autres projets à proximité, comme le projet de
Lanouée

47%
53%

Connaissance du projet par l’ensemble 
des riverains

Oui Non

n = 203
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Dans l’ensemble, les riverains de Plumieux sont assez défavorables à l’énergie éolienne

Résultats de l’enquête

35%

23%

19%

21%
2%

Opinion des riverains sur 
l'énergie éolienne

Favorable Défavorable

Neutre ou indifférent Ne se prononce pas

Non-identifié
n = 203
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C’est moins dangereux que 
les centrales. 

Il faut bien trouver de l’énergie, je suis pas contre les 
éoliennes.

Les opposants racontent 
n’importe quoi.

J’ai travaillé dans le nucléaire, les 
éoliennes c’est pareil il y a des avantages 

et des inconvénients.

J'ai vraiment pas d'avis, je m'y 
intéresse pas.

Je ne comprends pas pourquoi faire 
des éoliennes alors qu’on a déjà 

assez d’énergie.

Je crois pas que ça apporte vraiment de 
l’électricité.

EDF contrôle tout et arrête les éoliennes quand y'a 
pas besoin d'électricité parce que ne veut pas arrêter 

les centrales nucléaires.



Les plus jeunes riverains de Plumieux sont les riverains les plus favorables à l’énergie éolienne

Résultats de l’enquête
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n = 203
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17%

26%

17%

17%
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Opinion des riverains sur l'énergie éolienne par tranches d'âge 

Favorable Défavorable Neutre ou indifférent Ne se prononce pas Non-identifié
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De nombreux riverains défavorables au projet : un climat tendu pour le parc de Quillien

Résultats de l’enquête

19%

45%

19%

15% 2%

Opinion des riverains sur le 
projet

Favorable Défavorable

Neutre ou indifférent Ne se prononce pas

Non-identifié

n = 203
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On a eu le micro dans notre champ ! On doit faire 
partie des 10 personnes qui sont pour.

C’est compliqué, mais nous on n’est pas 
vraiment concernés.

Dans certaines régions ont fait des centaines 
de kilomètres sans voir d’éoliennes. Il y en a 

trop ici.

La saturation fait mal aux animaux, 
j’imagine même pas pour les 

Hommes.

Avec 2 éoliennes chez lui, le propriétaire n'a plus besoin 
de travailler ! Mais ça impacte toute la population : 
pourquoi une seule personne en bénéficierait-elle ? 

Il y en a trop ! Imaginez un peu : aujourd’hui 
Van Gogh en serait à peindre des éoliennes !



Les 60-74 ans font partie des riverains les plus opposés au projet : pourtant, ils sont parmi les plus favorables à l’énergie éolienne

Résultats de l’enquête
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Les riverains défavorables au projet considèrent qu’il y a déjà trop de machines autour de la commune et éprouvent un sentiment de pollution visuelle

Résultats de l’enquête
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Les riverains favorables expliquent leur position par une volonté de changements, d’abord énergétique, mais également de mentalité pour la commune

Résultats de l’enquête
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Enseignement n° 1 – Un climat d’opposition tenace à Plumieux

Les réponses aux trois premières questions de l’enquête constituent un indice d’une opinion a priori défavorable sur l’énergie éolienne et le projet de parc de
Quillien :

o La moitié des riverains de Plumieux connaît le projet : il s’agit d’un taux similaire à celui rencontré sur la moyenne de nos autres campagnes au même stade de
développement. Les riverains connaissent donc bien le projet.

o Les riverains sont moins favorables à l’énergie éolienne qu’à l’accoutumée : 23 % d’entre eux y sont défavorables et 21 % d’entre eux ne se prononcent pas au cours
de la conversation. Ce contexte laisse présager un faible niveau d’acceptabilité de l’éolien sur la commune.

o Suivant cette tendance, les riverains de Plumieux sont près de 50 % à être défavorables au projet de Quillien. Ils considèrent qu’il y a trop de machines, qu’elles sont
trop proches et trop bruyantes. Ils ne comprennent pas en voir si peu dans d’autres régions et autant chez eux. Cette position s’explique en partie par le « NIMBY »
(Not In My Backyard), phénomène qui joue à plein chez certaines tranches d’âge, notamment les 60-74 ans. Cette population, proche de ou déjà à la retraite, peut
considérer les éoliennes comme des éléments perturbateurs de leur quotidien.

o Les riverains favorables ou neutres ou indifférents se sentent moins concernés par le projet. Face à une opposition vive et qui occupe l’espace public, ils sont peu à se
prononcer. On retrouve un écart générationnel assez classique : même si peu de jeunes Plumetais ont été rencontrés, aucun ne s’est déclaré défavorable au projet. Il
s’agit également de la tranche d’âge la plus favorable à l’énergie éolienne en général.

Résultats de l’enquête
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Beaucoup de riverains disent connaître le projet sans parvenir à bien identifier qu’Engie Green en est le garant. Une certaine confusion dans la commune
règne à propos des autres projets, notamment celui de Lanouée.
De ce fait, ils ont du mal à se prononcer sur Engie Green.

Résultats de l’enquête

18%

76%

6%

Le riverain identifie Engie Green comme porteur du 
projet

Oui Non Ne se prononce pas

n = 203
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Opinion des riverains sur Engie Green

Favorable Défavorable Neutre ou indifférent Ne se prononce pas Non-identifié



Les opposants : un vecteur de communication qui joue en la défaveur d’Engie Green

Résultats de l’enquête
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La Plumauvent détient une influence locale relativement importante et néfaste au développement du projet

Résultats de l’enquête
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Enseignement n° 2 – Engie Green a une réputation locale peu répandue et entretenue par les opposants au projet de Quillien

Les réponses aux questions spécifiques de l’enquête constituent un indice sur la réputation d’Engie Green localement, et sur l’influence visible mais relative,
de La Plumauvent :

o La multiplication des projets éoliens dans la commune provoque une mauvaise identification d’Engie Green par les riverains. Seuls 36 riverains savent que le projet de
Quillien est celui d’Engie Green. Dans cette veine, il est difficile pour les riverains de se prononcer au sujet d’Engie : 21 personnes ont un avis sur l’entreprise (11
favorables, 7 défavorables, 2 neutres et 1 non-identifié). Les riverains, qui pensent bien connaître ce projet, le confondent avec d’autres projets alentours et ne
parviennent pas à reconnaître les différentes entreprises les gérant.

o La communication effectuée par les opposants est celle qui permet le mieux de diffuser que le projet est celui d’Engie Green. 13 riverains sur 36 connaissent Engie
« grâce » aux opposants au projet. Cela joue en la défaveur d’Engie Green et peut être un facteur aggravant de l’opposition importante sur l’énergie éolienne et le
projet, en plus des sujets esthétiques et de saturation paysagère.

o Plus de la majorité des riverains de Plumieux ne citent pas l’opposition au projet lors de notre conversation : 71 % n’en parlent pas. Bien que ce chiffre soit élevé, il
faut garder en tête que 24 % des riverains abordent La Plumauvent : cette association est connue des riverains.

o Sans surprise, les riverains qui évoquent l’opposition sont pour moitié défavorables au projet. Pour autant, 13 riverains favorables en parlent : « L’association veut
présenter une liste aux municipales », « Ils mettent le couteau sous la gorge de la mairie »… Bien que ce ne soit pas la tranche d’âge la plus rencontrée lors du porte-à-
porte, ce sont les 45-59 ans qui parlent le plus de l’opposition. Pour autant, évoquer l’opposition n’est pas toujours un synonyme d’opposition : audible et visible sur la
commune, elle est citée par toutes les franges de la population sans soutien systématique.

Résultats de l’enquête
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Plusieurs sujets évoqués avec les Plumetais, globalement négatifs

Résultats de l’enquête
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Paysage -
négatif

Autres projets
éoliens sur le
territoire -

négatif

Aucun sujet
en particulier

Transition
énergétique -

positif

Emplacement
des machines

- négatif

Bruit - négatif Ondes et
santé

Soutien de
l'opposition

Télévision Faune et flore

Sujets évoqués par l'ensemble des riverains lors de la 
conversation

n = 203

Il faut bien passer à des énergies 
renouvelables, maintenant tout 

le monde est contre tout.
J’étais maire pendant la 

construction des 8 éoliennes, 
j’étais totalement pour.

Les éoliennes tuent les 
animaux.

Je suis au conseil 
municipal, je ne veux pas 

me prononcer.

C’est vrai qu’on a 
beaucoup d’éoliennes 

autour de nous.

C’est moche, il y en a 
partout, les habitants n’en 

tirent rien.
Quand c’est trop, c’est trop !

On les entend toute la nuit !
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Des riverains favorables au projet convaincus par la transition énergétique

Résultats de l’enquête

n = 39
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Sujets évoqués par les riverains favorables lors de la 
conversation

C’est l’énergie de demain.

Faut bien se mettre 
aux nouvelles 
technologies.

Je suis pour tout ce qui est 
naturel.

Il faut bien de 
l’électricité.

Ici, dès qu’on veut changer 
quelque chose, ils sont contre.

Je trouve que le nucléaire est une 
abomination. L’éolien c’est peut être 

pas la meilleure solution, mais c’est la 
moins pire. 

Il faut bien faire quelque chose et 
utiliser les ressources naturelles.

Pour les gens c’est « Oui 
l’écologie mais pas chez moi »On a eu quelques problèmes 

de réception télé, mais on est 
pour l’éolien.
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Des riverains neutres peu concernés mais sensibles à la transition énergétique

Les gens ne veulent plus 
du nucléaire, mais pas 
d’éoliennes non plus.

J’ai 90 ans je 
m’occupe pas de ça.

On m’avait contacté pour 
mettre des éoliennes sur mon 

bois, mais ça a été annulé.

Il faut faire attention aux 
animaux et aux poissons. Les 
éoliennes tuent les vaches car 

elles sont conductrices. 

J’apprécie la 
démarche de 

porte-à-porte.

Résultats de l’enquête
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Le sentiment d’encerclement des riverains défavorables comme principale source de leur opposition

Résultats de l’enquête

On devrait les peindre en 
vert.

De toute façon c’est l’histoire 
de gros groupes. 

On détruit la nature 
avec ces machines.

On paye de plus en plus 
cher l’électricité.

C’est moche, ça coûte cher.

Y’en a trop ici, que les autres 
régions partagent.

Maintenant tout le 
monde est divisé ici.

C’est très compliqué, je sais pas ce qu’il faut faire en terme 
d’énergie. C’est sûr qu’il faut passer aux renouvelables mais 
c’est trop à Plumieux. Je dis ça suffit et j’ai signé la pétition.
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Enseignement n° 3 – Différents sujets évoqués pour une opposition bien marquée

Les sujets évoqués dans les différentes conversations montrent que :

o Les riverains de Plumieux abordent en premier lieu les sujets « Paysage – négatif » et « Autres projets éoliens sur le territoire – négatif ». Lorsqu’on détaille les sujets
évoqués des riverains défavorables au projet, ils le sont pour les mêmes raisons. Ils considèrent que les éoliennes « défigurent le paysage ». Ils sont nombreux à penser
qu’il y en a trop aux alentours, et cela crée un sentiment d’encerclement chez ces riverains. Certains d’entre eux ne comprennent pas pourquoi ils trouvent
beaucoup de machines à Plumieux et peu dans d’autres régions françaises. Ces sujets ont donc bien pénétré l’ensemble de la population.

o Les conversations menées avec les Plumetais confirment le sentiment d’un climat plutôt tendu ainsi que d’une acceptabilité timide.

o De leur côté, les riverains favorables au projet évoquent presque tous la transition énergétique, de façon positive, lors de la conversation. Dans ce sens, l’énergie
nucléaire est abordée négativement. Les riverains favorables au projet le sont donc pour des raisons pragmatiques. Ils critiquent aussi les opposants au projet : « Ici,
dès qu’on veut changer quelque chose, ils sont contre ». Les riverains neutres ou indifférents ne semblent quant à eux pas concernés par le sujet, mais abordent dans
quelques cas la transition énergétique.

o Ces deux tranches de la population semblent donc difficiles à mobiliser, d’abord parce qu’il est classiquement moins commun de se rassembler pour un projet qu’on
soutient, ensuite parce que la place prise par l’opposition est si importante qu’il est difficile de créer son pendant.

o Une marge de manœuvre pour Engie Green peut se trouver au sein du problème de réception de la télévision, évoquée dans 10 % des conversations. Communiquer
sur les solutions qui existent face à ce problème est essentiel.

Résultats de l’enquête
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Annexe I – Script pour l’échange

Introduction
Bonjour Madame/Monsieur, excusez-moi de vous déranger, je m’appelle [Prénom de l’ambassadeur]. Je travaille pour Engie Green, une
entreprise qui développe et exploite des projets éoliens, dont un qui est déjà sur Plumieux, près de St-Etienne-du-Gué-de-l’Isle. On vient
voir les riverains aujourd’hui pour informer d’un projet de 4 éoliennes à l’étude à côté de la forêt de Lanouée. On veut présenter le projet et
savoir ce qu’en pensent les habitants.

Ça vous parle, ce projet de 4 éoliennes sur la commune ?
§ [Si oui] Vous en savez quoi ? [« C’est tout à fait/presque ça ! » et enchaîner sur les informations générales ci-dessous]
§ [Si non, enchaîner sur les informations générales ci-dessous]

Informations générales sur le projet : les éléments à transmettre absolument
[Après la réponse du riverain ou s’il répond non] Alors, pour être synthétique :
§ On en est à la phase finale : celle de l’enquête publique, qui aura probablement lieu fin 2019. On vient à votre rencontre pour

présenter le projet et répondre à vos questions. On sait que certains projets sont contestés dans la région et on voudrait comprendre
pourquoi et savoir ce qu’on pourrait faire pour que le projet soit en adéquation avec vos attentes.

§ Il faut savoir qu’on est en contact depuis 2013 avec la mairie de Plumieux. Si le projet fonctionne, cela rapportera environ 26 000 € à
la commune par an avec l’évolution de la réglementation. Pour vous donner une idée, les 2 éoliennes du parc de St-Etienne-du-Gué-
de-l’Isle qui se trouvent sur Plumieux rapportent déjà 4 000 € par an à votre commune.
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Annexe I – Script pour l’échange

Conversation libre
§ Avez-vous entendu parler d’Engie Green au cours des dernières années ?

o [Si oui] Ah oui, et dans quel contexte / à quel moment ? [Options de réponse : lors de la permanence publique en
2016, par la voix du conseil municipal, par la voix des opposants, sur Internet, par la brochure distribuée en 2017]
Vous avez pensé quoi d’Engie Green à ces moments ?

o [Si non] Nous avons organisé des permanences publiques en 2016 et déposé des brochures en 2017 en mairie, ça
ne vous dit rien ?

§ Et finalement, vous en pensez quoi d’un tel projet ?
o [Si favorable] OK. Pourquoi ?
o [Si défavorable] OK. Pourquoi ? [Si le riverain aborde les associations d’opposants/la pétition] Pourquoi vous

mobilisez-vous contre le projet ?
o [Si neutre, indifférent, sans avis ou sans volonté de se prononcer] Très bien. Mais vous avez probablement des

questions ?

[Si le riverain est peu bavard]
§ Que pensez-vous du parc de 8 machines à côté de la D14, près de St-Etienne-du-Gué-de-l’Isle ?
§ Selon vous, qu’est-ce qui manque le plus à l’échelle de votre commune ?
§ Qu’est-ce que ça vous évoque, un parc éolien ?
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Annexe I – Script pour l’échange

[Si le riverain répond « rien » ou n’a visiblement vraiment pas envie de parler] : Ok, pas de problème, je vais
pas vous déranger beaucoup plus longtemps. Ce qui est important pour nous c’est que vous reteniez :
§ On est en contact avec la mairie de Plumieux depuis 2013 pour la création d’un parc de 4 machines

près de la forêt de Lanouée. Ce parc rapportera environ 26 000 € par an et par éolienne à la
commune.

§ Le projet est dans sa phase finale : celle de l’enquête publique qui déterminera s’il se fera se tiendra aux
alentours de fin 2019.

§ On vient faire le tour de la commune pour rencontrer les riverains, comprendre leurs sujets de
préoccupation, répondre à leurs questions et informer qu’une enquête publique aura sans doute lieu
d’ici fin 2019

Conclusion
§ Avez-vous d’autres questions ?

[Si pas déjà évoqué] On a remarqué que les gens ici souhaitent être informés de la suite du projet. Je prends
votre contact mail ou téléphone pour vous tenir au courant de l’évolution du projet ! [Demander le contact
pour 50+1] Vous allez recevoir un message de confirmation par mail dans quelques minutes. Pour recevoir
les informations sur le projet, pensez à cliquer sur le lien de ce mail !
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Annexe II – Brochure distribuée
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